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PERFIL
Con 16 años de experiencia en el rubro Compras y Retail, soy un trabajador responsable, perfeccionista, organizado y orientada a las tareas y a los logros. De la misma manera, poseo una alta motivación y disposición para desarrollarme, tengo capacidad de aprendizaje y facilidad para integrar equipos de trabajo.
Busco un trabajo que me entregue estabilidad laboral y económica y la posibilidad de desarrollarme y crecer profesionalmente.
ANTECEDENTES LABORALES
2015 a la Fecha: CONSTRUCTORA SUDAMERICANA CHILE S.A
                           Encargada de Adquisiciones.
Actividad Empresa: Constructora.
-Recibir y procesar las Órdenes de Compra de las distintas áreas.

-Realizar acuerdos comerciales.

-Manejo de relaciones comerciales.
-Atender la post-venta.

-Buscar, contactar, crear, y atender nuevos proveedores.
-Mantener al día el registro de proveedores.

-Liderar y supervisar al equipo de compras.
-Planificación y desarrollo en nuevas búsquedas procesos. 
2014-2015: RENHET SPA, TPL SPA y MT MOBILIA.
                   Jefa de Compras de las 3 empresas.
Actividad Empresa: ChileCompras Convenio Marco
-Recibir y procesar las Órdenes de Compra de las distintas áreas.

-Realizar acuerdos comerciales.

-Manejo de relaciones comerciales.
-Atender la post-venta.

-Buscar, contactar, crear, y atender nuevos proveedores.
-Mantener al día el registro de proveedores.

-Liderar y supervisar al equipo de compras.
-Planificación y desarrollo en nuevas búsquedas procesos. 
-Definir los productos y precios de estos del Catálogo Electrónicos.

2008-2014: DISTRIBUIDORA RABIE S.A
                   Ejecutiva de ChileCompras
Actividad Empresa: Distribuidora Mayorista.
-Recibir y procesar las Órdenes de Compra de la cartera de clientes asignada.

-Realizar Órdenes de Compra a los distintos proveedores.

-Atender la post-venta.

-Buscar, contactar, crear, y atender nuevos clientes.
-Entregar la información general, explicar productos y precios.
-Manejo de relaciones comerciales.
-Planificación y desarrollo en nuevas búsquedas de nuevos prospectos.
-Generación de valor agregado (Atención y servicio).
2000-2007 SODIMAC S.A
  Jefe departamento de Venta a Empresas
-Buscar, contactar, crear, y atender las necesidades de los clientes
-Cotizar de mercadería
-Recepción y despacho de mercadería
-Recepción y ejecución de órdenes de compra.

ESTUDIOS SUPERIORES
TECNICO EN CONSTRUCCION MENSION 
ADMINISTRACION DE OBRAS. 
INACAP RENCA
Años de Estudio: 3 
Situación: Titulado.
CONTADOR AUDITOR.
INSTITUTO PROFESIONAL LOS LEONES.
Años de Estudio: 1 
Situación: En curso.
COLEGIO: Liceo Fidel Pinochet Le-Brun.
Año de Egreso: 1997
